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	Datos de identificación

	Nombre de la asignatura
	Organización industrial y comercio internacional
	Ciclo
	Tercer semestre

	Tipo de Asignatura
	         
	     

	Modalidad
	 
	Instalaciones
	              Otro:   

	Clave
	6OP53
	Seriación
	
	Clave seriación
	

	Horas 
teóricas
	30
	Horas 
laboratorio 
	15
	Horas prácticas de campo
	
	Total 
de horas
	45
	Total 
de créditos
	6

	Definiciones generales de la asignatura

	Aportación de esta materia al perfil de egreso de la/el estudiante
	Conocimiento de: 
· Enfoques teórico-conceptuales y metodológicos de la economía para analizar la configuración de la organización industrial y el comercio internacional. 
· Pensamiento crítico sobre los factores que determinan la organización industrial y el comercio internacional. 
· Conocimiento de vanguardia sobre teorías y métodos de la organización industrial y el comercio internacional.
Habilidades para:
· Participar en el diseño e implementación de métodos de organización industrial y el comercio internacional. 
· Desarrollar métodos para analizar situaciones y escenarios de cambio en la organización industrial y el comercio internacional. 
· Formular nuevas opciones y modelos de organización industrial y comercio internacional para resolver problemas económicos. 
Valores: 
· Espíritu crítico y reflexivo sobre la naturaleza internacional de los problemas económicos. 
· Compromiso con la rigurosidad en la investigación y el desempeño profesional.
· Espíritu crítico y reflexivo sobre los problemas económicos de la organización industrial y el comercio internacional.

	Descripción de la orientación de la asignatura en coherencia con el perfil de egreso
	El egresado adquiere habilidades para participar en los procesos económicos como profesional y analista de los escenarios económicos de la organización industrial y el comercio internacional. La contribución de los conocimientos prácticos adquiridos en esta materia, ayudan en la formación del estudiante en la especialidad de economía internacional.

	Cobertura de la asignatura
	El objetivo del curso es lograr que el estudiante se familiarice con los temas claves que vinculan la Teoría de la Organización Industrial con el Comercio Internacional. El curso se aborda desde una perspectiva de Economía Internacional.
El estudiante comprenderá, además, las teorías básicas de la localización industrial e innovación tecnológica; el funcionamiento de las empresas internacionales y las causas de la internacionalización; los ajustes a las estructuras internas de demanda y mercado requeridas para el fomento de la competitividad y el comercio; la política económica de los países de acogida de inversión extranjera y como ésta modifica el comercio entre países y desafía la institucionalidad económica de los países emergentes; la incidencia de las dinámicas de innovación y de los sectores estratégicos sobre el comercio internacional; y la vinculación existente entre la nueva teoría del comercio internacional y la organización industrial.
Finalmente, se concluye con contrastes empíricos de teorías y modelos para sectores y países seleccionados.

	Profundidad de la asignatura
	Esta asignatura forma parte de la especialidad de Economía Internacional del programa, para la cual se requieren las bases que proporcionan los cursos troncales de microeconomía y macroeconomía abierta contemplados en la maestría. Se pone particular énfasis en las aplicaciones de la teoría, para lo cual se presenta en esta carta descriptiva una relación no exhaustiva de las mismas.

	Temario

	Unidad
	Objetivo
	Tema
	Producto a evaluar 

	1. Fundamentos de la organización industrial y el comercio internacional
	Analizar y conocer los fundamentos de la organización industrial, incluyendo los principales modelos de competencia estática y dinámica.
	1.1 Teorías básicas del comercio internacional
1.2 Teoría de la empresa
1.3 Modelos de fijación y discriminación de precios
1.4 Poder de mercado, eficiencia y regulación
1.5 Control vertical y horizontal
1.6 Comercio intrafirma y franquicias
1.7 Modelos de competencia estática y dinámica, para diversas estructuras de mercado
	· Participación
· Exámenes
· Trabajo y exposición

	2. Teorías básicas de la localización, aglomeración industrial e innovación tecnológica
	Analizar y conocer los fundamentos de la localización, aglomeración industrial e innovación tecnológica.
	2.1 Teorías básicas de la localización y la aglomeración industrial
2.2 Cambio técnico, investigación y desarrollo: patentes
2.3 Barreras a la entrada, teoría de la regulación y difusión de nuevas tecnologías
	· Participación
· Exámenes
· Trabajo y exposición

	3. Inversión extranjera, empresas multinacionales, transporte y regulación tributaria internacional
	Entender los fundamentos teóricos sobre el funcionamiento de las empresas multinacionales, la inversión extranjera, sus impactos en las economías domésticas y su regulación.
Revisar, en forma somera, la teoría económica del transporte, la logística y la regulación tributaria internacional asociada al comercio internacional.
	3.1 Teorías económicas sobre el funcionamiento de empresas multinacionales
3.2 Teorías económicas de la inversión extranjera y su impacto en las economías de acogida
3.3 Teoría de la economía del transporte, la logística y la regulación tributaria internacional
	· Participación
· Exámenes
· Trabajo y exposición

	4. Influencia de las estructuras internas de demanda, mercados y productos, sobre el comercio internacional
	Analizar las teorías y las experiencias sobre la influencia que tienen la estructura de la demanda y los mercados internos, así como la capacidad para desarrollar economías de escala y diferenciar productos, sobre la competitividad y los patrones de comercio internacional.
	4.1 Estructura de la demanda interna y comercio internacional
4.2 Estructura de los mercados interiores y flujos de comercio internacional
4.3 Desarrollo de economías de escala, eficiencia técnica y comercio internacional
4.4 Diferenciación de productos, comercio intraindustrial y comercio internacional
	· Participación
· Exámenes
· Trabajo y exposición

	5. Incidencia de las dinámicas de innovación y los sectores estratégicos sobre el comercio internacional
	Analizar el papel que desempeñan los sectores estratégicos y la investigación y desarrollo, para potenciar la competitividad internacional.
	5.1 Dinámicas de innovación, investigación y desarrollo, y competitividad internacional
5.2 Sectores estratégicos, barreras a la entrada y competitividad internacional
	· Participación
· Exámenes
· Trabajo y exposición

	6. Organización industrial y la nueva teoría del comercio internacional: evidencia empírica
	Revisar la evidencia empírica de la nueva teoría del comercio internacional para sectores y países seleccionados.
	6.1 Vinculación de la nueva teoría del comercio internacional y la teoría de la organización industrial
6.2 Contraste empírico de teoría y modelos para sectores y países seleccionados
	· Participación
· Exámenes
· Trabajo y exposición

	Estrategias de aprendizaje utilizadas

	El curso se desarrollará mediante los siguientes elementos:
· Será impartido con base en exposiciones de parte del profesor, complementadas con la lectura previa de los materiales bibliográficos señalados y la exposición de temas seleccionados de parte del alumno. El estudiante se aproximará a los conocimientos ofrecidos por el curso mediante exposiciones, elaboración de ensayos y trabajos, ejercicios prácticos y laboratorios, exámenes y tareas.
· Las clases se desarrollan bajo la modalidad de seminario de discusión, donde la participación del estudiante es muy importante en el proceso de aprendizaje. Luego de la exposición inicial del profesor en la que se presenta el modelo básico, se pasa a una dinámica de discusión sobre el tema presentado y se realizan laboratorios, exámenes y un trabajo final.

	Métodos y estrategias de evaluación

	La calificación final estará compuesta de la siguiente manera:
· Asistencia y participación, 20%
· Laboratorios, 20%
· Exámenes, 30%
· Trabajo final, 30%
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Direcciones web de interés
En las siguientes direcciones de Internet se puede encontrar información (informes económicos, publicaciones, estadísticas y/o enlaces, etc.) de interés para los economistas y especialistas en el campo, tanto de la perspectiva del comercio, de la economía internacional como de las finanzas internacionales:
http://www.europa.eu.int  - página Web del Unión Europea
http://www.oecd.org  - página Web de la OCDE
http://www.imf.org  - página Web del Fondo Monetario Internacional
http://www.wb.org  - página Web del Banco Mundial
http://www.inegi.org.mx/ - INEGI
http://www.banxico.org.mx/ -  Banco de México
https://www.federalreserve.gov/ - Reserva Federal de Estados Unidos
https://www.nafta-sec-alena.org/ - TLCAN NAFTA  ALENA  
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